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ค าน า 

หลักสูตรพุทธศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา ภาควิชาสังคมวิทยาและ
มานุษยวิทยา คณะสังคมศาสตร์ มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย ร่วมกับ ธนาคารออมสิน (สาขา
ใหญ่) และสถาบันอุดมศึกษาอ่ืนๆ อีก จ านวน 16 สถาบัน มอบโอกาสให้กับนิสิตได้ฝึกภาคสนาม ฝึกการเรียนรู้
จริง จากบทเรียนในห้องเรียน น าความรู้ทางด้านผลิตภัณฑ์ การบัญชี การตลาด และการพัฒนา ผนวกเข้าสู่
การพัฒนาชุมชน โดยในที่นี้ ได้แก่ กลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกและมัดย้อมบ้านชุ้ง ต าบลบ้านชุ้ง อ าเภอนครหลวง 
จังหวัดพระนครศรีอยุธยา ซึ่งเข้าไปมีร่วมส่วนในการพัฒนาโดยได้งบสนับสนุนจากธนาคารออมสิน น าความรู้
ด้านต่างๆ ดังกล่าวเข้าไปช่วยให้วิสาหกิจชุมชนมีรายได้เพ่ิมขึ้น และน าหลักธรรมเข้าไปประยุกต์กับการด าเนิน
กิจการช่วยให้ชุมชนมีการกินดี อยู่ดีชีวีมีสุข อย่างยั่งยืน 

 ขออนุโมทนาขอบคุณ ธนาคารออมสินที่มอบโอกาสอันดีเช่นนี้ให้กับนิสิตหลักสูตรพุทธศาสตรบัณฑิต 
สาขาวิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา คณะสังคมศาสตร์ มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย และ
อนุโมทนาขอบคุณ กลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกและมัดย้อมบ้านชุ้ง ที่น าองค์ความรู้ที่ได้รับจากนิสิตไปปรับปรุง
ผลิตภัณฑ์ พัฒนาช่องทางการจัดจ าหน่าย และเพ่ิมรายได้ข้ึนอย่างเห็นเป็นรูปธรรม 

 

 

 

(พระมหาสุเทพ สุปณฺฑิโต, ผศ.) 
หัวหน้าภาควิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา 

คณะสังคมศาสตร์ มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย 
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สารบัญ 
 
เร่ือง           หน้า 
 

ค าน า 
สารบัญ 
โครงการยุวพัฒน์รักษ์ถ่ินฯ         1     
ความส าคัญของประเด็นปัญหา หรือความต้องการของกลุ่มองค์กรชุมชน    2 
วัตถุประสงค์การด าเนินงาน         3 
กระบวนการท างานในการเสริมสร้างและพัฒนาภูมิปัญญาท้องถิ่น     4 
การท างานบูรณาการอย่างมีส่วนร่วมฯ        7 
ผลการด าเนินงาน           8 
การประเมินผลสัมฤทธิ์โครงการโดยการเปรียบเทียบก่อน-หลัง      9 
ปัญหา-อุปสรรคในการด าเนินงาน และแนวทางการแก้ไข       10 
อาจารย์ที่ปรึกษาโครงการย่อย         11 
ชื่อทีม สังคมวิทยา อาสาพัฒน์         12 
ภาพการด าเนินงานโครงการ         13 
ภาคผนวก 

- สรุปผลประเมินโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น      17 
- บันทึกข้อตกลง          19 
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โครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 

“สังคมวิทยา อาสาพฒัน”์ 
ชื่อทีมนักศึกษา  สังคมวิทยาอาสาพัฒนาชุมชน   

สโลแกนของทีม ชุมชนพัฒนา สังคมวิทยา อาสาพัฒน์  

 

ข้อมูลกลุ่มองค์กรชุมชน ประกอบด้วย  (กรอกข้อมูลให้ครบถ้วน) 

ชื่อ
กลุ่ม

องค์กร
ชุมชน 

ที่อยู่ปัจจุบนั 
ที่สามารถ
ติดต่อได้ 

เบอร์
โทรศัพท์ 

Email บัญชีเงินฝากธนาคารออมสนิ จ านวน
สมาชกิ 
(ราย) 

จ านวน
เงิน
ออม

(บาท) 

ID 
LINE 
ของ
กลุ่ม 
(ถ้า
มี) 

Face 
Book 
ของ
กลุ่ม 
(ถ้าม)ี 

ชื่อ
บัญช ี

เลขที่บญัช ี ธนาคาร 
ออมสิน
สาขา 

กลุ่ม
วิสาหกจิ
ชุมชนผ้า
บาติก
และมัด
ย้อม 
 
 

224/2 หมู่ที่ 6  
ต.บ้านชุ้ง  
อ.นครหลวง จ.
พระนครศรีอยุธยา 
13260 

086-768-
7969 

- นาง
ฉวี ศรี
สมบัติ 

051560330477 นคร
หลวง 

13 - 086-
768-
7969 

แฟน
เพจ: 
ผ้าบา
ติก&มัด
ย้อม 
แฮนด์
เมด
100% 
By.บ้าน
ชุ้ง 
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 หมวดและประเภทของผลิตภัณฑ์และบริการที่ได้รับการพัฒนา 

 
 

หมวด 

(1)  
กินดี 

(2)  
อยู่ดี 

(3)  
สวยดี 

(4)  
ดูดี 

(5)  
รักษ์ดี 

(6)  
คิดดี 

เช่น 
อาหาร 

เคร่ืองด่ืม 

เช่น  
ที่พัก 
โฮม 
สเตย ์

เช่น เคร่ือง
ประทินผิว 
ผลิตภัณฑ์ส

ปาและ
สมุนไพร 

เช่น เสื้อผ้า  
เคร่ืองแต่ง

กาย 
เคร่ืองประดับ 

สิ่งของ 
เคร่ืองใช้ ของ

ที่ระลึก 

เช่น สถานที่ท่องเท่ียว
ชุมชน, การอนุรักษ์

ขนบธรรมเนียม
ประเพณี, การรักษา
สิ่งแวดล้อม หรือภูมิ
ปัญญาท้องถิ่นให้คง

อยู่สืบต่อไป 

การสร้าง/
พัฒนา

นวัตกรรม
ของ

ผลิตภัณฑ์/
บริการ 

ประเภทผลิตภัณฑ์/บริการ 
(ระบุว่าคืออะไรบ้าง) 

 
 

  ผ้าบาติกและ
ผ้ามัดย้อม 

  

สโลแกน 
ของผลิตภัณฑ์/บริการ 

(ค าบ่งบอกถึงคุณลกัษณะ
เด่นของผลิตภัณฑ์ เพ่ือให้

ลูกค้าจดจ าได้ง่าย) 

   นึกถึงบาติก 
นึกถึงบาติก
บ้านชุ้ง  

  

ผลิตภัณฑ์/บริการ ได้รับ
มาตรฐานที่ยอมรับได้ 

(ระบุ เช่น อย. เลขจดแจ้ง 
หรือ มผช.) 

   สินค้า OTOP 
4 ดาว 

  

 

ความส าคัญของประเด็นปัญหาหรือความต้องการของกลุ่มองค์กรชุมชน 

“กลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกและมัดย้อมบ้านชุ้ง” เป็นอีกพ้ืนที่เปูาหมายหนึ่งของโครงการออมสิน
ยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น  อยู่ภายใต้ความดูแลของธนาคารออมสินภาค 14 ได้ประสานความร่วมมือกับ
สถาบันอุดมศึกษา คือ มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย ได้เล็งเห็นถึงความส าคัญของภูมิปัญญา
ท้องถิน่ สร้างโอกาสด้วยการต่อยอดวิสาหกิจชุมชนให้สามารถเดินหน้าได้ โดยการลดประเด็นปัญหาและสนอง
ความต้องการของกลุ่มชุมชนที่ต้องการให้นักศึกษาไป ช่วยพัฒนาและเสริมสร้างเพ่ือให้เกิดการสร้างมูลค่าเพ่ิม 
เช่น ด้านการบัญชี ด้านการจัดการ ด้านการตลาดและประชาสัมพันธ์ ด้านเทคโนโลยี ด้านบรรจุหีบห่อ ด้าน
การคิดค้นผลิตภัณฑ์/บริการใหม่ หลังจากการลงพ้ืนที่ในเบื้องต้นท าให้ผู้รับผิดชอบโครงการได้ทราบถึงปัญหา
พอสังเขป ดังนี้ 

1. บรรจุภัณฑ์ที่ยังไม่มีความน่าสนใจ และการคงรูปของกล่องบรรจุภัณฑ์อยู่ได้ไม่นานจึงท าให้ดูไม่
สวยงามเป็นที่ดึงดูดของลูกค้าที่ต้องการจะซื้อเพ่ือน าเป็นของฝาก 

2. กลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกดอกโสนต้องการที่จะพัฒนาผลิตภัณฑใ์ห้มีความหลากหลายมากยิ่งขึ้น จากเดิมที่
มีแต่มีลายดอกโสนเป็นหลัก เช่น เพ่ิมลวดลายใหม่ๆ ผลิตภัณฑ์ใหม่ๆ ที่ท าจากผ้าบาติก เพ่ือเป็นตัวเลือกให้กับลูกค้า  
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3. ช่องทางการจัดจ าหน่าย ทางกลุ่มได้มีการจ าหน่ายสินค้าอยู่ 2 ช่องทาง คือ บ้านของคุณฉวี ศรี
สมบัติ ประธานกลุ่ม และมีการไปออกร้านตามสถานที่ต่างๆ ทั้งที่เป็นหน่วยงานทางภาครัฐจัดขึ้น และ
ภาคเอกชนจัดขึ้นบ้าง แล้วแต่โอกาส รายได้เฉลี่ยจากการไปออกร้านตามสถานที่ต่างๆ อยู่ที่ประมาณ 1,000 – 
2,000 บาท แล้วแต่งาน ซึ่งถือได้ว่าเป็นรายได้ที่ไม่แน่นอน จึงมีความต้องการที่จะขยายช่องทางการตลาดให้
มากขึ้น และเข้าถึงกลุ่มลูกค้าที่หลากหลายยิ่งขึ้น 

4. การจัดการระบบบัญชี ทางกลุ่มยังไม่มีการจัดท าระบบบัญชีรายรับ รายจ่าย ที่เป็นระบบ มีเพียงจด
บันทึกท่ัวไป จึงต้องความรู้ในการจัดท าระบบบัญชีให้เป็นระบบมากยิ่งข้ึน เพ่ือให้ง่ายต่อการบริหารจัดการ 

ดังนั้น ผู้รับผิดชอบโครงการได้น าข้อเสนอดังกล่าวมาหารือ น ามาก าหนดกรอบให้การท างานให้มี
ความชัดเจนในด้านการจัดการและกระชับมากยิ่งข้ึนเพ่ือประโยชน์ในการพัฒนางานทั้งระบบ 5 ประเด็น ดังนี้ 
 1. พัฒนาเครื่องหมายการค้า (LOGO) 
 2. พัฒนาบรรจุภัณฑ์ 
 3. พัฒนาผลิตภัณฑ์ 
 4. ด้านการขยายตลาดและแนวทางการประชาสัมพันธ์ 
 5. ด้านระบบบัญชีการเงิน 
 ยิ่งไปกว่านั้น โครงการดังกล่าว เป็นความตั้งใจขององค์ให้ทุนคือ ธนาคารออมสิน ที่มุ่งมั่นแสดงให้เห็นถึง
ความรับผิดชอบต่อสังคม ที่จะพัฒนาเศรษฐกิจระดับฐานรากให้มีความมั่นคง และให้การสนับสนุน มหาวิทยาลัย
มหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย ร่วมกันพัฒนาภูมิปัญญาท้องถิ่นและสร้างความเข้มแข็งให้แก่กลุ่มอาชีพในชุมชนแบบ
ถ้อยทีถ้อยอาศัย ให้ก้าวหน้าไปสู่การเป็นธุรกิจที่มีความเข้มแข็ง ยั่งยืน และประกอบด้วยหลักธรรมในการด าเนิน
ชีวิต อีกท้ังยังมีความคาดหลังที่จะเสริมสร้างศักยภาพและทักษะให้กับนิสิตในสถาบันการศึกษาด้านการจัดท า
โครงการเพ่ือพัฒนากลุ่มอาชีพในชุมชน เกิดการพัฒนาธุรกิจอย่างยั่งยืน ในด้านการบริหารจัดการ ด้านการตลาด 
ด้านการเงิน โดยอาศัยภูมิปัญญาท้องถิ่นและกลุ่มธุรกิจในชุมชนเป็นฐาน ในอนาคตต่อไป 

วัตถุประสงค์การด าเนินงาน 

1. เพ่ือร่วมกันพัฒนาภูมิปัญญาท้องถิ่นและสร้างความเข้มแข็งให้แก่กลุ่มอาชีพในชุมชน ให้ก้าวหน้า
ไปสู่การเป็นธุรกิจที่มีความเข้มแข็ง ยั่งยืน และประกอบด้วยหลักธรรมในการด าเนินชีวิต 

 2. เพ่ือเสริมสร้างศักยภาพและทักษะให้กับนิสิตในสถาบันการศึกษาด้านการจัดท าโครงการเพ่ือ
พัฒนากลุ่มอาชีพในชุมชน เกิดการพัฒนาธุรกิจอย่างยั่งยืน ในด้านการบริหารจัดการ ด้านการตลาด ด้าน
การเงิน โดยอาศัยภูมิปัญญาท้องถิ่นและกลุ่มธุรกิจในชุมชนเป็นฐาน 

 

กระบวนการท างานในการเสริมสร้างและพัฒนาภูมิปัญญาท้องถิ่น 

 ทีมสังคมวิทยาอาสาพัฒนาชุมชน ได้มีกระบวนการท างานในการเสริมสร้างและพัฒนาภูมิปัญญา
ท้องถิ่น โดยเริ่มจากการลงพ้ืนที่ส ารวจความต้องความการของชุมชน หรือกลุ่มวิหากิจชุมชน แล้วน ามา
วิเคราะห์ถึงจุดแข็ง จุดอ่อน ปัญหาอุปสรรค และโอกาส เพ่ือหาแนวทางในการแก้ไขปัญหา และแนวทางใน
การพัฒนาผลิตภัณฑ์ สินค้า และบริการ ร่วมกันระหว่างทีมนักศึกษา ชุมชน และหน่วยงานที่เกี่ยวข้อง จาก
การลงพ้ืนที่ส ารวจความต้องการของชุมชนพบว่า  
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1. ปัญหาด้านเครื่องหมายการค้า (LOGO) ซึ่งยังไม่โดยเด่นเป็นที่จดจ าของลูกค้าเท่าที่ควร ทางทีมฯ 

จึงได้ด าเนินการพัฒนาเครื่องหมายการค้า (LOGO) ใหม่ เพื่อสร้างความแตกต่าง เป็นที่จดจ าแก่ลูกค้า โดยเน้น
อัตตลักษณ์เชิงพ้ืนที่เป็นส าคัญ ซึ่งจะส่งผลในระยะยาวและขยายฐานลูกค้าเพ่ิมมากข้ึน 

2. ปัญหาด้านลวดลาย/รูปแบบผลิตภัณฑ์ ยังไม่มีความหลากหลาย จากเดิมเพียงลายดอกโสน และ

ขายผ้าเป็นผืนไม่มีการแปรรูปผลิตภัณฑ์เป็นหลัก จึงท าให้มีกลุ่มลูกค้าที่จ ากัด ทางทีมฯ จึงได้เข้าไปช่วยในการ
พัฒนาเพ่ิมลวดลายใหม่ พัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ ให้มีความหลากหลายมากยิ่งขึ้น โดยการน าผ้าที่ได้จากการมัด
ย้อม และผ่านการลงลวดลายเป็นที่เรียบร้อยมาแปรรูปเป็น กระเป๋า ชุดเครื่องนอน เสื้อผ้า ผ้าคลุมไหล่ ผ้าพัด
คอ ผ้าปิดปาก เป็นต้น ซึ่งส่งผลเป็นที่มีผู้สนใจ และเข้าถึงกลุ่มลูกค้าได้มากขึ้น 

3. ปัญหาด้านช่องทางการตลาด จากเดิมทางกลุ่มวิสหกิจมีช่องทางการตลาด แบบ offline เพียง

ช่องทางเดียว คือการขายที่หน้าร้าน และออกร้านตามสถานที่ต่างๆ ตามที่หน่วยงานต่างๆ จัดขึ้น ทั้งภาครัฐ 
และเอกชน ซึ่งอยู่ในกลุ่มลูกค้าที่จ ากัด ทีมสังคมวิทยาอาสาพัฒนา จึงได้เชิญวิทยากรผู้เชียวชาญเข้าไปให้
ความรู้เกี่ยวกับตลาดแบบ online แล้วพัฒนาไปสู่การตลาดแบบ online ผ่านสื่อ social media ต่างๆ เช่น 
Facebook, line และเว็ปไซต์ขายของออนไลน์ต่างๆ เป็นต้น ซึ่งเป็นการแสวงหากลุ่มลูกค้าใหม่โดยการให้ใช้
สื่อเทคโนโลยีเข้ามาช่วย 

4. การจัดท าระบบบัญชีการเงิน ทางกลุ่มวิสาหกิจยังมขีาดการจัดท าระบบบัญชีรายรับ รายจ่าย ที่เป็น

ระบบ มีเพียงจดบันทึกทั่วไป ทีมสังคมวิทยาอาสาพัฒนา จึงได้จัดให้มีการอบรมการท าระบบบัญชีรายรับ 
รายจ่าย โดยการเชิญวิทยากรผู้เชี่ยวชาญด้านการเงินและบัญชีมาให้ความรู้ จึงท าให้กลุ่มมีระบบการบัญชีการ
งานที่เป็นระบบมากขึ้น และง่ายต่อการบริหารจัดการ 

 
กระบวนการท างานของนักศึกษาต่อการเสริมสร้างและพัฒนาภูมิปัญญาท้องถิ่น (อธิบายพอสังเขป) 
ที ่ ประเภท

ผลิตภัณฑ์
/บริการ 

(1) พัฒนา
คุณภาพ
วัตถุดิบ 

(2) การ
พัฒนา

นวัตกรรม
ผลิตภัณฑ์
/บริการ 

(3) การ
ออกแบบ

บรรจุ
ภัณฑ ์

(4) การ
พัฒนา
และ

ปรับปรุง
การ

ผลิตภัณฑ์
/บริการ 

(5) การ
จัดท า
บัญชี
ต้นทุน
กลุ่ม 

(6) การ
จัดท า
บัญชี

ครัวเรือ
น (ส่วน
บุคคล) 

(6) ช่องทางการตลาด 
(online-offline) 

 
 
 
 

ผ้าบาติก 
และผ้ามัด
ย้อม 

การพัฒนา
คุณภาพ
เกี่ยวกบั
วัตถุดิบ โดย
การค้นหา
แหล่ง
วัตถุดิบใหม่ 
โดยเฉพาะ 
ผ้า สี 
อุปกรณ์ที่ใช้
ในการลง

1.ด้านการ
สร้างระบบ
การ
ปฏิบัติงาน
ลงพื้นที่จัด
ประชุม
สร้างความ
เข้าใจ
โครงการกับ
ชุมชน
เปูาหมาย 

มีการ
ประชุม 
ปรึกษาหารื
อร่วมกันทั้ง 
ทีมนิสิต 
อาจารย์ที่
ปรึกษา 
ชุมชน และ
ผู้เชี่ยวชาญ
ที่เกี่ยวขอ้ง
เพื่อระดม

มีการ
ประชุม
ปรึกษาหารื
อร่วมกันทีม
นิสิต
อาจารย์ที่
ปรึกษา 
ชุมชน และ
ผู้เชี่ยวชาญ
ที่เกี่ยวขอ้ง
วิเคราะห์จุด

ได้มีการ 
เชิญ
วิทยากร
ผู้เชี่ยวชาญ
มาให้
ความรู้
เกี่ยวกบั
การจัดท า
บัญชี
ต้นทุนกลุ่ม 
โดยสังเขป

ได้มีการ 
เชิญ
วิทยากร
ผู้เชี่ยวชา
ญมาให้
ความรู้
เกี่ยวกบั
การท า
บัญชี
ครัวเรือน
การจด

ได้มีการเพิ่มช่องทางการตลาด 
จากเดิมที่มีเพียง 1 ชอ่งทาง คือ
การตลาดแบบ Offline 
เป็น 2 ช่องทางดังนี้ 
online  

- Facebook : ผ้าบาติก&มัด
ย้อม แฮนด์เมด100% By.บ้าน
ชุ้ง 
- Line : 086-768-7969 
- 
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เทียน ลงสี 
น้ ายาซัก 
และเคลือบ
ผ้า ซ่ึงเป็น
วัตถุดิบหลัก
ในการผลิต
ผู้ประกอบกา
รมีความ
ต้องการลด
ต้นทุนเพื่อให้
สอดรับกับ
บรรจุภัณฑ์
ใหม่ รูปแบบ
ผลิตภัณฑ์
ใหม่ รวมถึง
การก าหนด
สินค้าใน
บรรจุภัณฑ์
ใหม่จะได้ไม่
แพง
จนเกินไป 

2.การสร้าง
กลไก
ขับเคลื่อน
โดยการ
ค้นหา
เปูาหมายใน
การ
ด าเนินการ
ร่วมกัน 
ระหว่าง ผู้
ด าเนิน
โครงการ
ชุมชน และ
ภาคีแนว
ร่วม ใน
พื้นที่ 
3.ด้าน
ผลิตภัณฑ์ 
ได้มีการ 
ออกแบบชุด
ผลิตภัณฑ์ 
ที่
หลากหลาย
มากยิ่งขึ้น 
ด้วยการ
ค้นหา
จุดเด่นและ
น าไปสู่การ
สร้าง
มูลค่าเพิ่ม 

ความ
คิดเห็นใน
การ
ออกแบบ
ผลิตภัณฑ์/
บรรจุภัณฑ์
ให้เป็นที่
สนใจและ
โดดเด่น
งานต่อการ
จ าของ
ลูกค้าโดย
เน้นอัต
ลักษณ์ของ
พื้นที่เป็น
ส าคัญ 

แข็ง 
จุดอ่อน 
ปัญหา
อุปสรรค 
ของ
ผลิตภัณฑ์
เดิม มองหา
โอกาส เพื่อ
น าสู่การ
พัฒนาและ
ปรับปรุง
ผลิตภัณฑ์
ใหม่ ให้มี
ความ
หลากหลาย
เข้าถึงกลุ่ม
ลูกค้าได้
มากขึ้น 
 

ดังนี้ 
1. ใช้ใน
การ
ค านวณ
ต้นทุน
สินค้าที่
ขายในแต่
ละงวดหรือ
ในแต่ละ
เดือนเพื่อ
วัดผลการ
ด าเนินงาน
ว่ามีก าไร
หรือ
ขาดทุน
เท่าใด 
 
   2. ใช้ใน
การ
ค านวณ
มูลค่าของ
สินค้า
คงเหลือ
ของกิจการ 
เช่น
วัตถุดิบ 
งาน
ระหว่างท า 
และสินค้า
ส าเร็จรูป
คงเหลือ 
เพื่อแสดง
ในงบแสดง
ฐานะทาง
การเงิน
ของกิจการ 
   3. ใช้ใน
การ
เปรียบเทีย
บตัวเลข
จริงและ
งบประมา
ณที่ต้ังไว้ 
เพื่อให้
ผู้บริหาร
น าไป
วางแผน
และ
ควบคุม
ต้นทุนของ
กิจการได้ 

บันทึก
รายรับ
รายจ่าย
ประจ าวัน
ของ
ครัวเรือน 
เพื่อที่จะ
น าข้อมูล
มา
วางแผนใน
การใช้
จ่ายเงินใน
อนาคตได้
อย่าง
เหมาะสม 
ท าให้เกิด
การออม 
การใช้
จ่ายเงิน
อย่าง
ประหยัด
คุ้มค่า ไม่
ฟุุมเฟือย 
ดังนั้นเรา
จึงจัดท า
บัญชีนี้
ขึ้นมา 
1. ท าให้
ตนเอง
และ
ครอบครัว
ทราบ
รายรับ 
รายจ่าย 
หนี้สิน 
และเงิน
คงเหลือใน
แต่ละวัน 
2. น า
ข้อมูลการ
ใช้จ่ายเงิน
ภายใน
ครอบครัว
มาจัด
เรียงล าดับ
ความส าคั
ญของ
รายจ่าย 
และ
วางแผน
การใช้

http://thebatichousess.lnwshop.c
om 
Offline 
- หน้าร้านขายทีบ่้าน 224/2 
หมู่ที่ 6 ต.บ้านชุ้ง  อ.นครหลวง  
จ.พระนครศรีอยุธยา 
- ออกรา้นขายตามงาน และ
สถานที่ต่าง  ๆ
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เมื่อมี
ผลต่าง
เกิดขึ้น
ผู้บริหารก็
จะหาแนว
ทางแก้ไข
ได้ทัน
การณ์อีก
ด้วย 
 
   4. เพื่อ
ใช้ในการ
ตัดสินใจ
ด้าน
การตลาด 
เช่นการต้ัง
ราคา การ
ลดราคา
สินค้าบาง
รายการ 
หรือจัด
รายการ
ส่งเสริม
การขาย
สินค้าที่
ก าลัง
ล้าสมัย
ด้วย 
   5. เพื่อ
ใช้เป็น
เครื่องมือ
ในการ
วิเคราะห์
ปัญหาที่
ส่งผล
กระทบกับ
กิจการ 
เพื่อให้
ผู้บริหารจะ
ได้น า
ตัวเลข
ต้นทุนของ
สินค้ามาใช้
ในการ
ตัดสินใจว่า
จะปิด
โรงงาน จะ
จ้างคนอื่น
ผลิตแทน 
หรือจะร่วม
ประมูลงาน 

จ่ายเงิน 
โดย
พิจารณา
แต่ละ
รายการใน
แต่ละวันมี
รายจ่ายใด
ที่มี
ความส าคั
ญมาก 
และ
รายจ่ายใด
ไม่จ าเป็น
ให้ตัดออก 
เพื่อให้การ
ใช้จ่ายเงิน
ภายใน
ครอบครัว
มีพอใช้
และเหลือ
เก็บเพื่อ
การออม
ทรัพย์
ส าหรับใช้
จ่ายสิ่งที่
จ าเป็นใน
อนาคต 
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การท างานบูรณาการอย่างมีส่วนร่วม ระหว่าง กลุ่มองค์กรชุมชนนักศึกษา สถาบันอุดมศึกษา ธ.ออมสิน 
และ หน่วยงานพันธมิตรในพื้นที่ มีใครบ้าง มีส่วนร่วมในการพัฒนาอย่างไรบ้าง 
 
ที ่ หน่วยงาน ชื่อหน่วยงาน การท างานบูรณาการอย่างมีส่วนร่วมอะไรบ้าง 

1 กลุ่มองค์กรชุมชน 
 

กลุ่มวิสาหกิจชุมชนผ้าบาติกและมัด
ย้อม 

ผู้ประกอบการ SMEs ได้ร่วมศึกษาถึงสภาพปัญหา ทาง
รอดและความท้าทายในธุรกิจของตน เกิดเครือข่ายความ
ร่วมมือในการผลักดันภูมิปัญญาท้องถิ่นพร้อม ๆ กับการ
อนุรักษ์ศิลปวัฒนธรรม สู่การสร้างอาชีพในชุมชนแบบถ้อย
ทีถ้อยอาศัย ให้ก้าวข้ามปัญหา อุปสรรคพร้อมเป็นธุรกิจท่ีมี
ความเข้มแข็งในระดับครัวเรือน และชุมชน 

2 นักศึกษา 
 

ทีมสังคมวิทยา อาสาพัฒน์ เกิดการเสริมสร้างศักยภาพให้กับนิสิตในสถาบันการศึกษา
ด้านการพัฒนากลุ่มธุรกิจชุมชนเพื่อให้เกิดการพัฒนาธุรกิจ
อย่างยั่งยืน โดยอาศัยภูมิปัญญาท้องถิ่นและกลุ่มธุรกิจใน
ชุมชนเป็นฐานในการเรียนรู้ 

3 สถาบันอุดมศึกษา 
 

มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราช
วิทยาลัย 

เกิดการเสริมสร้างศักยภาพในการท างานร่วมกันระหว่าง
องค์กรเอกชน กับสถาบันการศึกษา ในด้านการพัฒนากลุ่ม
ธุรกิจชุมชน เพื่อให้เกิดการพัฒนาธุรกิจอย่างยั่งยืน โดย
อาศัยภูมิปัญญาท้องถิ่นและกลุ่มธุรกิจในชุมชนเป็นฐานการ
เรียนรู้ 

4 ธนาคารออมสิน 
 

ภาค 14  จังหวัดพระนครศรีอยุธยา - การบูรณาการท างานเชิงเครือข่ายความร่วมมือภายใต้
ขับเคลื่อน“โครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น” น าไปสู่การ
หยิบยกประเด็นดังกล่าวมาศึกษาอย่างจริงจัง ท าให้ค้นพบ
หลัก วิธีการและขั้นตอนในการปฏิบัติอย่างเป็นรูปธรรม 
-ธนาคารออมสินซ่ึงเป็นสถาบันการเงินท่ีส าคัญของประเทศ
ไทยซ่ึงมีรัฐบาลเป็นผู้ถือหุ้นส าคัญได้เล็งเห็นความส าคัญ
ของความรับผิดชอบต่อสังคม (CSR) จึงริเริ่มโครงการสร้าง
ความร่วมมือระหว่างธนาคารและสถาบันการศึกษา เพื่อ
ร่วมกันพัฒนาภูมิปัญญาท้องถิ่นและสร้างความเข้มแข็งแก่
กลุ่มวิสาหกิจชุมชน ให้ก้าวสู่การเป็นธุรกิจชุมชนท่ีมีความ
เข้มแข็งและยั่งยืนประกอบด้วยหลักธรรมใน
พระพุทธศาสนาควบคู่กับความเจริญก้าวหน้าในทางธุรกิจ 
โดยมีธนาคารออมสินเป็นผู้สนับสนุนงบประมาณท่ีส าคัญ 

5 หน่วยงานภาครัฐ - - 
6 หน่วยงานเอกชน - - 
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ผลการด าเนินงาน 
  

ที ่ ด้าน กระบวนการพัฒนา 
1 การผลิต - มีการพัฒนาผลติภณัฑ์ให้มคีวามหลากหลายให้เข้าถึงกลุม่ลูกค้าใหม้ากขึ้น 

- มีการผลิตตามความต้องการของลูกค้า (Pre order) ลดความความเสี่ยงในการส
ต๊อกสินค้า สินค้าขายไม่ได ้
- เน้นการผลิตที่เป็นแฮนด์เมด 100% เป็นการชูจุดแข็งในขาย และคุณภาพของ
สินค้า เพิ่มความมั่นใจให้กับลูกค้า 

2 การจัดการ กลุ่มวิสาหกิจชุมชน มีการแบ่งหนา้ที่กันท างานท่ีเป็นรูปธรรมและชดัเจนมากยิ่งข้ึน 
เน้นความร่วมมือ และการอยู่ร่วมกันของสมาชิกในกลุ่ม ด้วยความรกั ความสามัคคี 
พึ่งพาอาศัยซึ่งกันและกัน โดยอาศยัหลักธรรมเข้ามาช่วยในการบรหิารจัดการ ทั่งนี้
ยังมีการจัดสรรทรัพยากร หรือวัตถุดิบได้อย่างประสิทธิภาพ และคุมค่ามากยิ่งข้ึน 
เช่น เศษผ้าผ้าช้ินเล็กๆทีเ่หลือจากการท ากระเป๋า ชุดเครื่องนอน ฯลฯ ก็น ามาท า
เป็นผ้าเช็ดหน้า ผ้าปดิปาก/จมูก กระเป๋าใส่ดินสอ ปากกา เป็นต้น 

3 การเงินการบัญชี มีการจัดการการเงิน ทั้งเงินลงทุนและเงินรายได้ อย่างเป็นระบบมากข้ึน ทั้งของ
กลุ่มที่มีเพียงการจดเพื่อจ า เป็นจดเพื่อการบรหิารจดัการ และบัญชีครัวที่ไมม่ีจด
บันทึก ก็มีเริ่มมีการจดบันทึก ท าให้ง่ายต่อการบริหารจดัการ 

4 การตลาด มีการขยายช่องทางการตลาดจาก offline สู่การตลาดแบบ online และมี
ประชาสมัพันธ์ผ่านสื่อ online เพิ่มขึ้น ท าให้เข้าถึงกลุ่มลูกคา้มากขึน้ และ
หลากหลาย 

5 ช่องทางการจ าหน่าย มีการพัฒนาช่องทางการจัดจ าหนา่ยจากหน้ารา้นในบ้านและออกรา้นตามสถานท่ี
ต่างๆ สู่การขายแบบ online ผ่าน Facebook, LINE, website เป็นช่องทางเลือก
ให้กับลูกค้าที่สนในผลิตภัณฑ ์

6 การรักษาสิ่งแวดล้อม วัตถุดิบต้องเป็นมติรกับสิ่งแวดล้อม รวมทั้งเศษผ้าทีเ่หลือจากการท าผลติภณัฑ์
ใหญ่ๆ ก็น ามาท าเป็นผลิตภณัฑ์ช้ินเล็กๆ เพื่อเพิม่มูลค่าให้กับเศษผา้ที่เหลือ และ
เป็นลดการเป็นขยะได้มากขึ้น  

7 การอนุรักษ์สืบสานวัฒนธรรม
ภูมิปัญญาท้องถิ่น 

ถึงแม้ว่าเราจะมีการพัฒนาผลติภณัฑ์ให้มีความหลากหลายก็ตาม จะมีเราคงเน้น
เรื่องของอัตลักษณ์ของท้องถิ่นเป็นหลักในการพัฒนา เพื่อให้ลูกค้าจดจ าผลิตภัณฑ์
ของเราว่าผลติภณัฑ์ช้ินนี้มาจากสถานท่ีแห่งนี้ กลุ่มวิสาหกิจชุมชนผา้บาติกและมัด
ย้อมบ้านชุ้งเท่านั้น 

8 การสร้างนวัตกรรม - 
9 อื่นๆ (ระบุ) -  
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การประเมินผลสัมฤทธิ์โครงการโดยการเปรียบเทียบก่อน-หลัง 

 
ที ่

 
ตัวช้ีวัด 

จ านวน เปรียบเทียบก่อน-หลัง 
ก่อน  หลัง  เพิ่มข้ึน  ลดลง  คิดเป็นร้อย

ละ 
1 ยอดขาย (บาท) 26,830 44,690 17,860  68% 
2 ต้นทุน/ค่าใช้จ่าย (บาท)      
3 ก าไรสุทธิ (บาท) 18,680 26,130 8,050  39% 
4 ผู้รับประโยชน์ (ราย) 13 13    
5 การจดบันทึกบัญชีรับจ่าย (ราย)      

 

เสียงสะท้อนและภาพถ่ายจากผู้มีส่วนได้เสีย 

(1) ค าบอกเล่าความรู้สึกของ”กลุ่มองค์กรชุมชน” ต่อการท างานของนักศึกษา 

“ตั้งแต่นิสิตเข้ามาดูงาน และพัฒนาผลิตภัณฑ์ 

           หลังจากท่ีได้ชี้แจ้งปัญหาต่างๆ ได้แก่ รูปแบบผลิตภัณฑ์ 

              และช่องทางการจ าหน่าย ทางกลุ่มรู้สึกดีใจมากๆเลยค่ะ 

                  ท าให้ง่ายต่อการจ าหน่ายและ รายได้เพ่ิมขึ้น” 

 

 

(2) ค าบอกเล่าความรู้สึกของ“นักศึกษา”ต่อการท างานร่วมกับชุมชน 

   “ทางกลุ่มนิสิตมีความดีใจมาก ในการท างาน สมาชิกกลุ่มทุกคนมีความเต็มใจที่

จะ ร่วมกันท างาน ช่วยเหลือกัน ในการเข้าไปพัฒนา และต่อยอดผลิตภัณฑ์ให้กับวิสาหกิจ

ชุมชนให้มีความม่ันคงและยั่งยืน และต้องขอเจริญพรขอบคุณโยมที่เป็นสมาชิกของวิสาหกิจ 

ชุมชนบ้านชุ้งทุกคนที่ให้ความร่วมมือเป็นอย่างดี ท าให้การท างานส าเร็จลุล่วงไปได้ดี ท าให้

เกิดบรรยากาศของการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ซึ่งกันและกัน ท าให้ทีมนิสิตสังคมวิทยาอาสา

พัฒนาเราได้รับความรู้ และประสบการณ์จากชุมชนในการท างานในครั้งนี้เป็นอย่างมาก 

...เจริญพร...” 

 

พระจักรพล ขนฺติธมฺโม 
หัวหน้าทีมนักศึกษา 

 

นางฉวี ศรีสมบัต ิ

ประธานกลุม่วิสาหกิจชุมชน 
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(3) ค าบอกเล่าความรู้สึกของ“อาจารย์ท่ีปรึกษา”ต่อการท างาน   

“การพัฒนาประเทศให้ไปสู่ความมั่งคั่งและยั่งยืนนั้น ไม่ได้อาศัยแต่เศรษฐกิจกระเเสหลัก

เพียงอย่างเดียว ต้องพัฒนาเศรษฐกิจฐานรากควบคู่กันไป ควรหาความร่วมมือเชิงเครือข่าย แสวงหา

แนวทางในการเพ่ิมมูลค่าให้กับภูมิปัญญาที่มีอยู่ในท้องถิ่น ก่อเกิดการสร้างอาชีพ สร้างรายได้ให้กับ

ชุมชน สร้างความเข้มแข็งให้เศรษฐกิจฐานราก ชุมชนเข็มแข็งประเทศย่อมเข็มแข็งด้วย โครงการออม

สินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่นถือได้ว่าเป็นอีกหนึ่งโครงการที่จะเข้าไปช่วยพัฒนาเศรษฐกิจฐานรากให้มีเข็มแข็ง

และยั่งยืน ต้องขอขอบคุณธนาคารออมสินที่ได้มอบโครงการดีๆ มาให้ ขอบคุณนิสิตทีมสังคมวิทยา

อาสาพัฒนาผู้ด าเนินงานโครงการด้วยความมุ่งมั่นตั้งใจ และขอขอบคุณกลุ่มวิสาหกิจชุมชนผ้าบาติก

และมัดย้อมบ้านชุ้งที่ให้พื้นในการท างานแก่นิสิตทีมสังคมวิทยาอาสาพัฒนา ท าให้เกิดการแลกเปลี่ยน

เรียนรู้ซึ่งกันและกัน ระหว่างชุมชน อาจารย์ที่ปรึกษา และนิสิต น าไปสู่การพัฒนาต่อยอดผลิตภัณฑ์

ใหม่ ที่ก่อให้เกิดรายได้กับชุมชน และน าไปสู่ความมั่งค่ังยั่งยืนต่อไปในอนาคต” 

อาจารย์ดาวเหนือ บุตรสีทา 
อาจารย์ที่ปรึกษาโครงการ 

 
 
 

 ปัญหา-อุปสรรคในการด าเนินงาน และแนวทางการแก้ไข 

ที ่ ด้าน ปัญหา-อุปสรรค แนวทางการแก้ไข 

 1     บุคคลากร - ขาดแคลนบุคลากรในการผลิต ด้วยงานเป็นงาน
แฮนด์เมด จึงต้องอาศัย ทักษะ และฝีมือคนในการ
ผลิตเป็นหลัก ท าให้ผลิตสินค้าไม่ทันตามที่ลูกค้า
ต้องการ ท าให้เสียโอกาสในขายสินค้าได้มากข้ึน 

- ขาดแคลนบุคลากรรุ่นใหม่ที่จะมาช่วยสานต่องาน 
บุคลากรส่วนในเป็นผู้ที่สูงอายุ จึงไม่มีความรู้ในด้าน
การน าเทคโนโลยีใหม่ๆ เข้ามาช่วยในการพัฒนางาน 

- อบรมพัฒนาทักษะ ฝีมื อ  สร้ า ง
เครือข่าย ภาคีในการท างานให้เพิ่มมาก
ขึ้น 

 
- สร้าง ชักชวน ส่งเสริมกลุ่มคนรุ่นใหม่ 
ให้เกิดความสนใจอยากเรียนรู้ พัฒนา
และต่อยอด 
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อาจารย์ท่ีปรึกษาโครงการย่อย 

ที ่ ชื่อ-สกลุ ต าแหน่ง คณะ เบอร์โทรศัพท์ Email 

1 พระมหาสุเทพ สุปณฺฑิโต, ผศ. หัวหน้าภาควิชาสังคม
วิทยาและมานุษยวิทยา 

สังคมศาสตร์ 0634218900 sotthideva@hotmail.com 

2 พระครูสังฆกิจ โสภณ อาจารย์ประจ าภาควิชา
สังคมวิทยาและมานุษ
วิทยา 

สังคมศาสตร์ 0849415932  

3 ผศ.ดร.ผดุง วรรณทอง อาจารย์ประจ าภาควิชา
สังคมวิทยาและมานุษ
วิทยา 

สังคมศาสตร์ 0879118914 phadung2520@gmail.com 

4 อาจารย์ดาวเหนอื บุตรสีทา อาจารย์ประจ าภาควิชา
สังคมวิทยาและมานุษ
วิทยา 

สังคมศาสตร์ 0868735807 goddaone@gmail.com 
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ชื่อทีม สังคมวิทยา อาสาพัฒน์ สโลแกน ชุมชนพัฒนา สังคมวิทยา อาสาพัฒน์ ประกอบด้วย 

ที่ รหัสนักศึกษา ชื่อ-สกุล ชื่อเล่น คณะ เบอร์โทรศัพท์ Email ต าแหน่งใน
ทีมนักศึกษา 

เป็น
ลูกค้า ธ.
ออมสิน 

ระบุ
สาขา+ 
ประเภท

+        
เลขที่
บัญช ี
(ต้อง

ครบทุก
คน) 

1 5901504066 พระจักรพล ขนฺติธมฺโม โอ๊ต สังคมศาสตร์ 0617795151  หัวหน้าทีม  
2 5901504066 สามเณรปฏิภาณ สิงห์บุป

ผา 
ต้อม สังคมศาสตร์ 0617568464 Patipan10700

@gmail.com 
เลขานุการ  

3 6101504073 สามเณรคมน์พี รพัฒน์ 
ธัญญโชติหิรัญกุล 

 สังคมศาสตร์ 0841376950 aekkaphonae
@gmail.com 

เหรัญญิก  

4 6001504061 สามเณรวิทวัส ขุนการิ
นทร ์

โซดา สังคมศาสตร์ 0992537020 Witthawat40
61@gmail.co
m 

ด้ า น
เ ท ค โ น โ ล ยี
สารสนเทศ 

 

5 5801204092 PhraSomsay 
Keophonexay 

หล่า สังคมศาสตร์ 0968493834 somsaysisods
ai@gmail.co
m 

ด้าน
เทคโนโลยี
สารสนเทศ 

 

6 6101504056 สามเณรยุทธภูมิ บัวระภา มอส สังคมศาสตร์ 0928455266  ผู้ประสานงาน  
7 6101504075 นาย เป รมปรี  โ ช ติ ก ะ

นาวิน 
เค้ก สังคมศาสตร์ 0920172809  ด้ า น ก า ร

จัดการ 
 

8 5901502083 สามเณรณัชพล  ซุกแซก เบิร์ด สังคมศาสตร์ 0644877465  ด้ า น บั ญ ชี
การเงิน 

 

9 6008502023 สามเณรกนกวรรณ ครัว
กลาง 

กิ่ง สังคมศาสตร์ 0821486835  ด้ า น พั ฒ น า
บรรจุภัณฑ์ 

 

10 6001504062 นางสาวบุศรินทร์ เมือง
ขุนรอง 

ปิ่น สังคมศาสตร์ 0928545327  ด้านการตลาด
ประชาสัมพัน
ธ์ 
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ภาพการด าเนินงานโครงการ 

 

 
ภาพวันน าเสนอโครงการย่อย 
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ประมวลภาพลงพื้นที ่ 
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ผลิตภัณฑ ์
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ภาคผนวก 
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สรุปผลประเมินโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น 
หลักสูตรพุทธศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา  

คณะสังคมศาสตร์ มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย 
ร่วมกับ 

ธนาคารออมสิน 
* * * * * * * * *  

หลักสูตรพุทธศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา คณะสังคมศาสตร์ มหาวิทยาลัย
มหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย ได้ด าเนินการจัดโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น  ร่วมกับ ธนาคารออมสิน โดย
ใช้ชื่อว่า โครงการพัฒนาศักยภาพการด าเนินงานกลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกและมัดย้อมบ้านชุ้ง โดยมีวัตถุประสงค์ 
๑) เพ่ือวิเคราะห์สภาพการด าเนินงานของกลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกและมัดย้อมบ้านชุ้ง ทั้ง ๕ ด้าน ๒) เพ่ือเสริม
ศักยภาพโดยการเพ่ิมองค์ความรู้ให้กับสมาชิกกลุ่มวิสาหกิจชุมชน ๕ ด้าน คือ (๑) ด้านการบริหารจัดการ (๒) 
ด้านการใช้เทคโนโลยี (๓) ด้านการลดต้นทุนการผลิต (๔) ด้านการแปรรูปสินค้าและผลิตภัณฑ์ และ (๕) ด้าน
การจัดท าบัญชี รายรับ-รายจ่าย และการท าตลาด จนน าไปสู่การปฏิบัติอย่างเป็นรูปธรรม ๓) เพ่ือสนับสนุน
ด้านการประชาสัมพันธ์และที่บรรจุผลิตภัณฑ์ที่ได้รับมาตรฐาน ๔) เพ่ือพัฒนานวัตกรรมใหม่ๆ ด้านการ
ออกแบบลวดลาย ให้กับกลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกและมัดย้อมบ้านชุ้ง ๔) เพ่ือสร้างการเรียนรู้การท างานร่วมกัน 
ซึ่งก่อให้เกิดความสัมพันธภาพที่ดีระหว่าง กลุ่มชาวบ้าน และนิสิตมหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย  
ตลอดถึงการท างานร่วมกับ หน่วยภาคีท่ีเกี่ยวข้อง ๕) เพ่ือเสริมสร้างประสบการณ์ในการเรียนรู้การท างานเป็น
กลุ่ม การท างานต่อยอดองค์ความรู้ภูมิปัญญาท้องถิ่น ที่จะเป็นแนวทางในการก่อประสบการณ์ด้านการพัฒนา
ศักยภาพตัวเองเมื่อออกมาสู่ตลาดแรงงาน อันน าไปสู่การสร้างความมั่นคงของรากฐานสังคมจากพ้ืนฐานความ
เข้าใจของคนรุ่นใหม่ ๖) เพ่ือให้หลักสูตรพุทธศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา ได้บูรณา
การการเรียนการสอนในรายวิชาเข้าสู่การปฏิบัติภาคสนาม ๗) เพ่ือให้นิสิตได้เตรียมความพร้อมก่อนจบ
การศึกษาในการด าเนินชีวิตและประกอบกิจการหลักจบการศึกษา โดยได้รับงบประมาณสนับสนุนจากธนาคาร
ออมสิน ปีการศึกษา ๒๕๖๒ และความร่วมมือจากกลุ่มผลิตภัณฑ์ผ้าบาติกและมัดย้อมบ้านชุ้ง ซ่ึงมีผู้เข้าร่วม
โครงการทั้งหมด ๑๐ คน   

ทั้งนี้  หลักสูตรพุทธศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา  คณะสังคมศาสตร์ 
มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย ได้จัดท าแบบประเมินโครงการดังกล่าวแก่ผู้เข้าร่วมโครงการจ านวน 
๑๘ คน ได้รับแบบสอบถามคืน จ านวน ๑๐ ฉบับ คิดเป็นร้อยละ ๑๐๐ 

ผลการประเมินสรุปภาพรวมตามความคิดเห็นของผู้เข้าร่วมประชุมสัมมนาปรากฏผลดังนี้ 

ที ่ รายด้านที่ประเมิน 
ผลการประเมนิ 

  S.D. ระดับ 

๑ ด้านผลิตภัณฑ์ ๔.๕๑ ๐.๑๒ มากที่สุด 
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ที ่ รายด้านที่ประเมิน 
ผลการประเมนิ 

  S.D. ระดับ 

๒ ด้านราคา ๔.๖๒ ๐.๐๕ มากที่สุด 

๓ ด้านช่องทางการจัดจ าหน่าย ๔.๗๔ ๐.๑๑ มากที่สุด 

๔ ด้านประชาสัมพันธ์ ๔.๘๑ ๐.๐๙ มากที่สุด 
๕ การถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน ๔.๖๘ ๐.๒๑ มากที่สุด 

๖ ด้านคุณธรรม จริยธรรม ๔.๖๒ ๐.๐๙ มากที่สุด 
รวม (ค่าเฉลี่ย/ส่วนเบี่ยงเบนมาตรฐาน) ๔.๖๖ ๐.๑๑ มากที่สุด 

 
จากตาราง แสดงว่า ผลการประเมินประเมินโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น หลักสูตรพุทธศาสตร

บัณฑิต สาขาวิชาสังคมวิทยาและมานุษยวิทยา คณะสังคมศาสตร์ มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย 
ร่วมกับ ธนาคารออมสิน(แสดงเป็นรายด้าน) อยู่ในระดับมากที่สุด (ค่าเฉลี่ยรวม = ๔.๖๖) ด้านที่มีค่าเฉลี่ย
สูงสุด ได้แก่ด้านประชาสัมพันธ์ (ค่าเฉลี่ยรวม = ๔.๘๑) โดยด้านที่มีค่าเฉลี่ยสูงสุด รองลงมาด้านช่องทางการ
จัดจ าหน่าย โดยทางนิสิตหลักสูตรฯ ได้ไปสร้างช่องทางการจัดจ าหน่ายให้กับชุมชน สร้างแบรน สร้างสื่อ
ออนไลน์ ในการจ าหน่ายผลิตภัณฑ์มากขึ้น  
 
ข้อเสนอแนะเพื่อการจัดโครงการฯ ในครั้งต่อไป 
 ผู้เข้าร่วมโครงการโครงการออมสินยุวพัฒน์รักษ์ถิ่น หลักสูตรพุทธศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาสังคมวิทยา
และมานุษยวิทยา คณะสังคมศาสตร์ มหาวิทยาลัยมหาจุฬาลงกรณราชวิทยาลัย ร่วมกับ ธนาคารออมสิน ได้
เสนอแนะให้ความคิดเห็นเกี่ยวกับการจัดโครงการในครั้งต่อไป เพ่ือให้เกิดประสิทธิภาพและประสิทธิผลของ
การจัดโครงการ ในครั้งต่อไป จึงได้เสนอแนะดังต่อไปนี้ 
 ๑. ควรจัดให้มีกระสนับสนุนงบประมาณให้มากกว่านี้ เพ่ือการเพียงพอต่อการจัดโครงการฯ ในครั้ง
ต่อไป  
 ๒. ระยะเวลาของการจัดยังน้อยเกินไป ยังไม่ต่อเนื่อง 
 ๓. การประสานงานระหว่างกลุ่มยังน้อยเกินไป 
 ๔. วัสดุอุปกรณ์ในการจัดเตรียมโครงการยังไม่เพียงพอเท่าที่ควร 
 ๕. การให้ความร่วมมือในหารจัดเตรียมสถานที่ยังไม่ได้รับความร่วมมือเท่าที่ควร 
ข้อเสนอแนะอ่ืน ๆ  

๑. ควรให้มีการติดต่อประสานงานกับหน่วยงานต่างๆ ทั้งภาครัฐ เอกชน และองค์กรอ่ืนๆ ให้เร็วและ
ครอบคลุมมากกว่านี้ 

๒. ควรจัดโครงการดังกล่าวอีกเพ่ือต่อยอดความรู้ภาคนามให้กับนิสิตและสร้างรายได้ให้กับชุมชน 
   

 
(อาจารย์ดาวเหนือ บุตรสีทา) 

      ต าแหน่ง   อาจารย์ที่ปรึกษาโครงการฯ  
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ดูข้อมูลเพิ่มเติมได้ที่: 

www.socant.mcu.ac.th  
http://otopayutthaya.com/?page=product&subpage=detail&id=57  
เพจ: ผ้าบาติก&มัดย้อม แฮนด์เมด100% Byบ้านชุ้ง 
เฟซบุ๊ค: Oocc ฉวีบาติกบ้านชุ้ง 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://soc.mcu.ac.th/?p=206
http://otopayutthaya.com/?page=product&subpage=detail&id=57
https://www.youtube.com/watch?v=1ej52PHK9Wg
https://www.youtube.com/watch?v=1ej52PHK9Wg
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